
李 锐

至少从目前来看， 中证 A500 已经成为
人气最高的宽基产品。日前，随着第二批中证
A500ETF 发行完毕 ， 以及两只基金公告转
型， 跟踪中证 A500 指数的基金产品规模已
经超过 2100 亿元，成为国内公募基金行业有
史以来时间最短突破 2000 亿元的宽基产品。

转型

ETF 基金的火爆，已经让部分场外基
金宣布转型。11 月 15 日，华夏基金发布公
告称，将华夏中证 A500 指数基金转型为
ETF 联接基金。此外，广发基金也发布公
告称，将广发中证 A500 指数基金变更为

联接基金。
华夏基金表示，将自 11 月 18 日起，将

华夏中证 A500 指数基金转型为华夏中证
A500ETF 联接基金，并据此修订基金合同、
托管协议等法律文件中相关条款。自转型日
起，投资者持有的华夏中证 A500 指数基金
A 类、C 类份额将分别变更为华夏中证
A500ETF 联接基金A类、C类份额。
广发基金表示，广发中证A500 指数基

金A类、C类基金份额将分别变更为广发中
证A500ETF联接基金A类、C类基金份额。
该基金的目标 ETF 为广发中证 A500ETF，
转型后，基金投资于目标 ETF 的比例将不低
于基金资产净值的 90%且不低于非现金基金
资产的 80%。资料显示，上述中证A500指数
基金发行时，《基金合同》就已约定相关转型

条款，无须召开基金份额持有人大会，但须提
前公告。

火爆

中证A500 系列基金的发行，几乎只能
用火爆来形容。11 月 15 日，博时基金、鹏华
基金和天弘基金发布旗下中证A500ETF 结
束募集并进行比例配售的公告。三只基金均
于 11月 15日结束募集。至此，第二批中证
A500ETF 中已有 9只基金结束募集，仅剩 3
只基金也将很快宣布结束募集。就在第二批
中证 A500ETF 中，易方达基金、华夏基金、
广发基金旗下中证 A500ETF 已率先成立；
与此同时，华安基金、工银瑞信基金、天弘基
金、汇添富基金、鹏华基金、博时基金均已宣
布旗下中证 A500ETF 已达到 20 亿元的募
集规模上限，已公告提前结束发行；万家中证
A500ETF将于 11月 19日结束发行。
与此同时，随着银华基金宣布银华中证

A500ETF联接基金成立，首批中证A500 场
外基金募集情况正式揭晓，数据显示，首批
20只中证A500场外基金共“吸金”795.07
亿元，接近 800亿元。截至 11月 17日，目前
已上市的首批 10 只中证 A500ETF 总规模
达到 1179.45 亿元。其中，国泰基金、景顺长
城基金、招商基金、富国基金、摩根基金、南方
基金旗下的中证 A500ETF 规模已突破 100
亿元。其中，中证A500ETF景顺最新规模已
突破 150亿元，居全市场同类产品第二。而近
日成立的景顺长城中证A500ETF 联接基金
（A类：022444；C类：022445）在此前的发
行中，仅 7个工作日就以超 56亿元募集成绩
宣告提前结募。
粗略统计显示，不到两个月时间，中证

A500 指数相关基金规模已突破 2100 亿元，

这也是规模增长最快的宽基指数产品。

突破万亿

来自东方财富Choice 的数据统计显示，
截至 11月 17日，今年以来，公募基金产品吸
引大量资金流入，新发基金首募规模突破万
亿元。其中，权益类基金成为公募布局重点，
创新型指数产品更是频现爆款。数据显示，截
至 11月 17日，今年以来新基金发行规模合
计 10042.52 亿元，较去年同期的 9073.39 亿
元增长近千亿元。其中，权益类基金占比较
高。数据显示，今年以来共成立 974 只新基
金，其中 373 只股票型基金，226 只混合型基
金，合计占比超六成。景顺长城中证
A500ETF基金经理龚丽丽指出，而在当下的
结构性行情中，中证A500 等行业分布较为
均衡的指数，具备较为显著的优势。
龚丽丽表示，该指数更为均衡的行业分

布，避免了单一行业权重过大所带来的风险，
也更符合当前投资者多元化投资的需求。因
此，作为投资者资产配置的一部分，中证
A500 为投资者更全面布局A股核心资产提
供了优质工具。
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吸收公众存款；发放短期、中期和
长期贷款；办理人民币结算；办理
票据承兑与贴现；代理发行、代理
兑付政府债券；从事银行卡服务；
代理收付款项及代理保险业务；
经银行业监督管理机构批准并经

上级行授权经营的其他业务。

第 11届银行财富管理满意度调研启动，等你来评

两只基金转型，中证 A500基金规模超过 2100亿元

2222222222222

3333333333333

扫
描
二
维
码
参
与
问
卷
调
查

晨报记者 刘志飞

几乎每一位银行客户都接受过银行财富

管理服务，如存款、理财、代销基金、保险等。
你对银行的财富管理服务满意度怎么样？ 作
为新闻晨报每年末的品牌项目 ， 今年的
《2024，第 11 届银行财富管理满意度调研》于
近日正式启动 。 晨报联合业内专业调研公
司———煜寒信息， 面向银行个人财富管理客
户发放问卷， 调查市民对各家银行财富管理
的满意度， 并在晨报全媒体平台予以发布调
研结果和排名情况。

银行理财收益率走低

银行的财富管理业务，宽泛的概念既包
含存款、理财，也包含代销的基金和保险产品，
甚至还包含个人贷款业务。但是具体来讲，理
财、基金和保险更能体现银行的财富管理能
力。随着今年央行多次降息，稳健理财产品的
收益率也是逐级下滑。在难以满足预期的收益
率后，华夏理财、民生理财等多家银行理财子
公司超30款理财产品先后被提前终止。尤其
是近两个月，在国家一揽子政策的催化下，股
票市场情绪迎来久违提振，资金从多渠道持续
流入股市，银行理财的资金也受到了分流。
在这种背景下，银行理财市场也出现几

方面转变：一是各家银行理财公司在投资者
教育方面投入了更多精力及资源，通过客户
安抚、客户陪伴等方式推动客户信心的恢复，
这在一定程度上提升了客户对于理财产品净
值波动的认知；二是各家银行理财公司在产
品设计上更加契合了客户“求稳”的诉求，例
如发行稳利低波、存款替代类产品；三是客户
对于产品形态偏好发生转变，越来越多的客
户在产品到期后转向购买现金类产品、类现
金类产品及短期开放式产品；四是在投资运
作方面各家银行理财公司加大了低波类资产
的储备及投放，以提升产品净值的稳定性。

与此同时，为吸引更多投资者参与，银行
理财掀起了新一轮“降费潮”。多家理财公司
下调了部分产品销售费率、管理费率。调整
后，多款理财产品管理费率降至 0。

代销基金降费让利

在银行代销基金方面，各家银行陆续加
入基金代销“费率战”，降费让利成了银行营
销主战场。今年已有多家银行先后宣布对基金
申购手续费率实行 1折优惠，既有“多次促
销”也有“全面放开”。如此前，招商银行于10
月 12 日在官方渠道发文，官宣“招行代销公
募基金买入费率全面一折起”。10月 16日，交
通银行也在官方公众号宣布，该行APP基金
买入费率全面一折起，这项优惠政策主要针对
交通银行代销基金的申购和定投两大业务。
农业银行近日也发布公告称，调整“轻盈

投”定投申购费率优惠规则。调整后，投资者
通过中国农业银行渠道定投清单内的“轻盈
投”基金产品，从首次定投扣款起即享受申购
费率为 0.15%的 1折优惠。这一让利投资者

的行为，有助于提升产品吸引力。业内人士认
为，基金代销相继降费，一方面是银行的“以
量补价”策略，另一方面也是落实监管要求，
让利投资者的行为。

银保代销渠道放开

从保险代销来看，今年银行代销保险发
生了一个比较大的变化，已执行了近 14 年的
银保 “1+3” 限制被取消了。所谓银保
“1+3”，即根据彼时监管规定，商业银行每个
网点在同一会计年度内只能与不超过 3家保
险公司开展保险代理业务合作。其中一个主
要原因是希望双方能够建立长期、稳定的合
作关系。不过，随着十多年来保险市场快速发
展，规则与现实的适配性也逐渐降低。而且，
部分险企倾向于不再注重提升产品和服务，
而是竞争驻点“资格”，由此银保业务拼手续
费、搞“小账”等问题愈发凸显。而随着“报行
合一”政策的落地并强化实施，拼手续费的问
题得以解决，同时，限制银行网点合作险企数
量的必要性也几乎可以忽略。

所以今年 5月 9日国家金融监督管理总
局发布《关于商业银行代理保险业务有关事
项的通知》。《通知》的重要内容之一是，取消
银行网点与保险公司合作的数量限制，即银
保“1+3”。目前银行网点合作的险企普遍已
经超过 3家。这一变化可以让银行为消费者
提供更丰富的金融产品和服务。那么，一年下
来，您对银行的财富管理服务是否满意呢？
银行财富管理的服务、产品和专业度等方
面，您更看重什么？为了提高银行财富管理
的服务能力，欢迎扫描图片中的二维码，参
与我们的调研，给出您中肯的意见。


