
晨报讯 伴随 “互联网 +”
医疗便民场景建设持续推进，云
闪付 APP 线上医疗服务内容持
续丰富完善。 近日，上海医保参
保用户已可通过云闪付 “随申
码”小程序或随申办客户端“亲
属随申码”功能，为家中 60 周岁
及以上老年人、 未成年人申领
“亲属随申码”，就医时“亮码通
行”， 并可为未成年患者进行
“脱卡医保支付”，实现就医“减
环节”，提升就医体验。

今年以来，银联持续助力上
海市医疗付费“一件事”项目推
进，通过将医保电子凭证与银行
卡支付相结合，实现“医保 + 自
费”的“信用就医无感支付”。此
次，针对老年和未成年群体就医
时不便出示医保电子凭证的难
点问题， 银联积极配合 “随申
办”客户端的相关功能，助力实
现医保移动支付及 “信用就医
无感支付”对全年龄段医保参保
用户的整体覆盖。
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资管新规出台以来， 银行理财
产品正加快净值化转型，不再刚兑，
不少稳健投资者开始把目光转向了
“固收 +” 产品。 分析人士认为，
“固收 +”产品收益稳健、回撤小，
可以一定程度上满足稳健型投资者
的需求。

“固收+”产品爆发式增长
据 Wind 数据显示， 截至 12

月 25 日， 主打股债策略的 “固收
+” 产品整体发行量已超 3000 亿
元。而去年全年，该类产品发行数量
为 70 只，募集总规模为 690 亿元。
今年“固收 +”产品涨势迅猛。

“固收 +”是一种投资策略，可
以分两部分来看，分别是“固收”和
“+”。 “固收”是指产品组合中一
部分资产投向债券等固定收益资
产，力争获取较为平稳的收益，作为
底仓；“+”指另一部分资产投向股
票等权益资产， 追求更加丰厚的收
益。 简而言之，“固收 +”产品即通
过低风险债券资产打底， 借助风险
资产和策略增厚收益， 具有收益稳
健、风险可控的特征。当市场走势较
好时，“固收 +”可以借权益类资产
的配置， 获得超越传统理财产品的
收益；当市场行情波动较大时，又有
低风险债券打底，争取稳健收益。

各家银行理财子公司也对“固
收 +”产品颇为青睐。 据普益标准
统计， 作为银行固收类理财产品中
备受追捧的新品种，2019 年“固收
+” 产品数量在银行固收类产品中
的比例达到四分之一。 根据产品资
金投向不同，“固收 +”银行理财产

品分为六大类， 分别为 + 基金、+
衍生金融工具、+ 权益类资产、+ 收
（受） 益权、+ 多种资产、+ 其他类
型资产。 其中，七成以上的“固收
+” 产品为 + 多种资产的类型，其
次为 +权益类资产，占比超两成。

“固收+”产品业绩表现稳定
不仅数量上蓬勃发展，“固收

+”产品业绩表现也相当稳健。据普
益标准数据显示， 今年 4 月份以
来， 纯固收净值型产品平均业绩比
较基准出现一定程度的下滑，但
“固收 +” 净值型产品由于采取多
元的资产配置、优化的投资策略，产
品平均业绩比较基准走势依然平
稳，始终维持在 4%以上。

从各类型银行“固收 +”产品
来看，以投资者偏好的半年期“固
收 +”产品为例，国有行的平均业
绩比较基准为 3.7％，城商行的平均
业绩比较基准为 4％， 农商行的平
均业绩比较基准为则 3.9％，股份行

“固收 +” 产品平均业绩比较基准
最高，达到了 4.1%，超过各类型银
行平均值 10BP。

“固收 +”产品
符合稳健投资者的需求

业内人士普遍认为， 资管新规
过渡期将在 2021年底结束，银行理
财整体呈现出加速净值化转型的大
趋势，这对较低风险收益特征的“固
收 +”产品具有较大的投资需求。

华夏鼎清拟任基金经理柳万军
表示，“固收 +”产品之所以受到市
场的青睐， 在于长期购买传统理财
产品和货币基金的投资者对日益下
降的预期收益感到不满足，同时，很
多产品在“资管新规”后将失去刚
性兑付的托底， 急需寻求可替代产
品进行资产转移。“固收 +”投资策
略能够获得稳定投资收益的同时，
通过配置权益资产来博取业绩弹
性， 更能够满足多数投资者无法专
注理财， 但又希望资产能够保值增

值的需求。
普益标准分析人士建议， 投资

者可以从产品和机构两个维度来选
择“固收 +”产品。

从产品维度来看，首先，产品流
动性要好，兼顾收益。 好的“固收
+”产品兼顾投资者的流动性需求、
收益需求， 因而无论是封闭式还是
定开型“固收 +”产品，付息周期要
在满足监管要求的同时保持在短中
期。 其次，产品费率要低。 好的“固
收 +”产品的管理费、销售费、申购
费、赎回费等费率不能太高。

从机构维度来，一方面，机构管
理运作水平要高。一直以来，银行理
财客群风险偏好较低， 对于产品净
值波动敏感。因而“固收 +”产品回
撤要小，风险要可控。建议投资者购
买产品管理经验丰富、 风控水平高
的大型银行或理财子公司的产品。
鉴于股份行“固收 +”产品在运作
上的优异表现，投资者在购买“固
收 +”产品时可以优先关注股份行
或股份行理财子公司发售的“固收
+”产品。

有关专家表示， 受资管新规影
响， 固收类净值型产品都按照市值
法估值， 净值会真实的反映债券市
场的波动， 因此未来此类银行理财
产品会或多或少出现浮亏情况，投
资者需要打破银行理财刚兑的旧观
念， 而银行也要加强与投资者的沟
通，帮助他们理解、习惯并接纳银行
理财产品市场化的表现。 但由于多
数银行采用的投资策略是， 配置中
短期限的债券且持有到期， 因此经
过一段时间的调整最终会回归到票
面价格， 因此受市场价格波动导致
的浮亏是暂时的。

“固收+”银行理财产品成为香饽饽

晨报记者 赵智妍

12月 25日，银保监会发布《商
业银行理财子公司理财产品销售管
理暂行办法（征求意见稿）》，向社
会公开征求意见。 《办法》 共八章
69 条，分别为总则、理财产品销售
机构、风险管理与内部控制、理财产
品销售管理、销售人员管理、投资者
合法权益保护、监督管理与法律责
任以及附则。

《办法》 对理财产品销售机构
及其销售业务活动进行了相关规定，
界定了理财产品销售活动概念范畴。
《办法》明确银行理财子公司理财产
品销售包括以下部分或全部业务活

动：（一）以展示、介绍、比较单只或
多只理财产品部分或全部特征信息
等方式宣传推介理财产品；（二）提
供单只或多只理财产品投资建议；
（三）为投资者办理认购、申购和赎
回；（四） 国务院银行业监督管理机
构认定的其他业务活动。 同时，《办
法》与资管新规统一要求紧密衔接，
明确规定未经金融监督管理部门许
可，任何非金融机构和个人不得直接
或变相代理销售理财产品。

《办法》 还将理财产品销售机
构分为两类：一类是销售本公司发
行理财产品的银行理财子公司；一
类是接受银行理财子公司委托销售
其发行理财产品的代理销售机构。

《办法》 现阶段允许银行理财子公
司和吸收公众存款的银行业金融机
构作为代理销售机构，保持了现有
理财产品销售制度的连续性和平稳
性。 银行理财子公司属于新型非银
行金融机构，机构类型、产品属性、
品牌声誉等处于起步培育阶段，区
分辨识度需要逐步提升。 现有销售
机构范围总体延续了银行理财产品
销售的成熟渠道模式，便于投资者
识别。 下一步，银保监会将根据银
行理财产品的转型发展情况，适时
将理财产品销售机构范围扩展至其
他金融机构和专业机构。

《办法》 对银行理财子公司和
代理销售机构的销售责任也进行了

规定。《办法》坚持银行理财子公司
和代理销售机构共同承担销售责任。
银行理财子公司设计发行理财产品，
代理销售机构面向投资者实施销售
行为，共同承担理财产品的合规销售
和投资者合法权益保护义务。

《办法》规定了理财产品销售机
构及其销售人员从事理财产品销售
业务活动的禁止行为，具体包括误导
销售、虚假宣传、与存款或其他产品
进行混同、强制捆绑和搭售其他服务
或产品、 诱导投资者短期频繁操作、
违规代客操作、强化产品刚兑、私售
“飞单”产品等方面，着力针对资管
产品销售面临的突出问题，进一步明
确规则要求，强化监管约束。

银行理财子公司产品销售新规将出炉

云闪付“随申码”小程序
助力特殊患者便捷就医

晨报讯 汇丰银行 （中国）
有限公司近日宣布，在合格境外
机构投资者（“QFII”）交易所
市场新业务上线首日，已协助境
外机构投资者完成融资融券业
务准备，首批交易就绪。 这将是
境外投资者首次进行沪深市场
的融资融券交易， 亦是 QFII 新
规实施以来，汇丰继转融通证券
出借和私募基金投资业务之后，
再次协助境外机构投资者参与
新的境内证券投资业务。

汇丰中国证券服务部总监
钟咏苓表示：“融资融券业务的
开放有助于境外机构投资者实
现更加多元的交易策略，提升其
全面深度参与 A� 股市场的动力
和信心。 作为活跃市场交易、驱
动市场价格发现的重要证券交
易配套机制， 融资融券引入 A�
股市场之后， 交易机制不断优
化，规模不断攀升。 QFII 投资者
的参与将进一步拓展市场的深
度与广度，带来多维度的需求与
供给。

汇丰协助 QFII
首次参与融资融券业务


