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高端市场降价最狠

“40 时尚版的奥迪 A4L，全部
搞定开走 30 万以内！ “某奥迪 4S
店内， 一名王姓销售向记者说道：
“A4L 现在全系降价 7 至 8 万，任
何配置都能够得上购置税减征的门
槛。 “

记者了解到， 本轮政策中明确
指出的“不超过 30 万元”，其实是
不含增值税版本。其实简单来说，车
辆实际成交价除以 1.13，就是不含
购置税的价格，这么算下来，只要实
际成交价在 33.9 万元以下，排量在
2.0L 以下的乘用车型，就可以享受
到购置税减免。

为此，许多豪华品牌瞄着 33.9
万这个门槛，开启了疯狂“让利”模
式。

“上海 4 月到 5 月都处于静默
状态， 我们店也关了 2 个多月，期
间没有现金流动， 店内资金回款也
受到了很大影响。 我们只能通过降
价来吸引消费者。 除了 A4L，还是
Q5L、A6L 均有着 7 至 8 万左右的
降价，我们也都可以瞄着 33.9 万来
定制报价。 ”这名王姓销售向记者
表示。

离这家奥迪 4S 店不远的奔驰
也同样打着“骨折”价。即将迎来换
代的奔驰 GLC 全系降价 9.5 万多，
最走量的奔驰 C级全系降价 5 至 6
万， 且任何配置款式都符合购置税
减半的条件。店内的工作人员透露，
截至目前的订单比疫情之前同比增

长了三分之一， 现在店里的热门款
已经没有现车卖了， 下单需要等待
2个月才能提车。

成功挤走奔驰荣登 BBA 之首
的宝马， 虽然没有另外两个兄弟如
此“夸张”的降价幅度但也比疫情
之前多了不少。

“最近几年，宝马一直不愁卖，
你看我们店里这么多人！ 可能是供
需关系的原因， 所以我们的优惠没
奔驰奥迪那么大”，嘉定某宝马 4S
店的销售李女士如是说。 “宝马入
门级车型， 比如 X1、X2、1 系、2 系
价格都在 30 万的门槛内， 而且这
些车的优惠都比较给力， 所以我更
推荐消费者多看看这些车型。 ”

不过通过记者在这家店内的观
察， 大部分的消费者更加倾向于 3
系和 X3。 李女士表示，“宝马 3 系
基本能给到 3 万左右的优惠，低配
车型可以做到购置税减半。 至于宝
马 X3， 由于前一段时间官方指导
价上调数千元不等， 现有优惠虽然
达不到购置税减征政策门槛， 但我
们可以想一想从其它地方补上这个
优惠价格。 ”

一线豪华 BBA 尚且如此，二
线豪华品牌就更加“肆无忌惮”了。
沃尔沃 XC60 不仅全系优惠 10
万， 还可以享受厂家补贴 5000 元
以及终身免费保养服务。另外，沃尔
沃针对医务人员可以额外再补贴
5000 元； 凯迪拉克旗舰轿车 CT6
全系直降 10 万； 路虎国产极光 L
全系直降 12万。 一时间，原本官方
指导价高高在上的豪华品牌开启了

集体降价， 纷纷挤入了购置税减征
名单。

中端市场分化加剧

豪华品牌不断的价格下探，在
一定程度上侵蚀了原本属于中端品
牌的市场分额。

在一家位于浦东的某合资品牌
4S 店门外赫然张贴着 “至高全免
购置税”的大幅广告海报。 一位销
售人员告诉记者，“现在我们品牌
全系产品都能享受到购置税减半，
甚至部分重点车型厂家会额外补贴
到购置税全免。另外，除了车价的优
惠直降以外，我们店再送价值 1 万
多的装潢大礼包和免息贷款服务。
即便如此， 我们这的进店量还是下
滑了一半， 下单客户更是寥寥无
几。 ”

问及原因，“现在大部分的上
海人都手握 20 多万的预算， 原本
够不到的豪华品牌现在咬咬牙都能
上了。还有就是，可能经过这次上海
的疫情促使大家都消费升级了
吧！ ”销售人员苦笑地说道。

无独有偶， 与边上凯迪拉克
4S 店内的人头攒动形成鲜明对
比， 某美系合资品牌 4S 店就显得
尤为冷清。一位销售人员表示，“现
在的销售情况虽然有所回升但远
远没有达到他们的预期目标。 店内
曾经最畅销的一款中型 SUV 现在
与隔壁凯迪拉克的 XT4 价格差不
多，客人毫不犹豫都跑到他们那里
去了。 ”

上述品牌的境况可以说是目前
同级市场的一个缩影。不过，也有一
些头部中端品牌无惧自上而下的压
力，销量反而越来越好。

位于普陀区红柳路名车坊的比
亚迪 4S 店的人气完全不输一条马
路之隔的宝马。 和这些豪华品牌疯
狂以价换量不同， 作为自主品牌标
杆的比亚迪不仅没有一分钱的优
惠，提车还需要等 3 个月。 即便如
此，订单还是一直络绎不绝。店内的
左销售自豪地告诉记者，“从端午
开始，每天店内的销售都不够用。现
在平均一天的订单量能够轻松破
百。 ”

记者发现大部分消费者进店直
奔放置在展厅 C 位的汉车型，据左
销售介绍， 这款汉是店内的明星产

品， 特别是 DM-i 混动版一车难
求。 DM-i的优势在于专用的功率
型刀片电池，不仅仅继承了刀片电
池优异的安全性能，具有更加高效
的电量输出区间，进一步提升续航
能力和燃油经济性。 根据乘联会数
据 ， 比 亚 迪 今 年 5 月 共 交 付
114943 辆新能源汽车， 是当月的
销量冠军。

店内，一位刚刚付完定金的曾
女士表示：买车她看重三点，一是用
车成本，二是品牌口碑，三是产品实
力。 由于最近油价不断上涨，因此
更倾向于购置一辆新能源车。 在线
上对比了许多车型， 比亚迪的汉
DM-i既没有里程焦虑又没有很高
的油耗，所以就直接来付定金了。

对于当下的购车者来说，消费
升级的背后，也充斥着不少理性的
精打细算，更低油耗意味着更低的
使用成本，对于追求品质，理性生活
的年轻用户，产品力更强的自主品
牌无疑会是一个极大的亮点。

汽车后市场迎来小高峰

近日，记者走访了上海几家汽
车美容店，发现基本都已“车满为
患”，除了基础的洗车、维修服务，
等待车衣贴膜、改装的汽车也排起
了长龙。

“如果现在预约的话只能给您
排在下周一以后了，目前几家门店
都属于满负荷状态。 ”浦东新区御
水路一家专门从事车衣改色的美容
店店员方女士告诉记者，“现在我
们所有的师傅都在工位上，每天要
加班到 8-9 点左右。 但即使如此，
也还是有很多客户在排队等待贴车
衣。 ”

静安区某品牌轮胎直营店的店
长顾师傅也表示，从 6 月 1 日开工
直到端午，每天接到最多的是上门
搭电、雾化杀菌、安全检测的订单。
加上品牌方有推出一定范围内免费
搭电的活动，店里的师傅每天几乎
一到店就派出执行搭电任务。

而随着快递运输的恢复，不少
客户在几月前定的轮胎终于到店，
近期也是开足马力在帮助预定客户
完成换胎。 目前平均每天有 40-60
台车来到店里完成各项服务。

另外，在汽车改装方面同样也
有不小的起色。 张师傅曾是某品牌

4S店的维修总管，两年前离职自己
在青浦区一家商场的地下停车场开
了一家改装店， 专门从事汽车改装
服务。 张师傅告诉记者， 疫情开始
后， 自己的改装店便一直处于停摆
阶段。但房租、员工的支出却是一笔
不小的开销， 幸好近期生意还算不
错， 疫情期间不少客户也提前订购
了一批配件，现在每天都有大概 20
台车在店里进行改装升级。

在方女士看来， 近期汽车美容
行业消费迎来一波小高峰，一方面，
是疫情导致车主的各项计划在上半
年被迫取消推迟到了六月， 另一方
面，和企业、电商平台在六月份举办
的各个活动也密不可分。记者发现，
以某电商平台为例， 平时售价在
15600 元的隐形车衣，在“618”跨
店满减和店铺优惠券的双重福利加
持下能够优惠超 3000元。

在现场， 一位年前刚刚提车的
车主王先生坦言：“年前买了车就
打算找一家店给新车贴个车衣，没
想到一过完年就在家摒了三个多
月。 正好最近看到以前关注的一家
车衣品牌在做活动，这不，一解封马
上就安排上了。 ”

值得一提的是， 随着我国汽车
文化逐渐成熟， 市场保有量逐步增
大以及越来越多 90、00 后车主的
出现， 人们对于汽车的个性化需求
越来越高，而随着露营风的兴起，越
来越多的年轻人开始在包括轮毂、
车顶行李架 / 箱、绞牙 / 避震、高性
能刹车卡钳、动力提升、底盘加强、
进排气、前后杠、灯光改装、救援装
备等各个方面对爱车进行升级，这
也一定程度上促进了线下门店安
装、消费的浪潮。

总体来看，高端市场的复苏脚
步迈得最快。中端市场出现了明显
的两极分化， 头部品牌如比亚迪、
丰田等销量远超疫情前，而末尾品
牌则鲜有订单甚至出现大面积退
单的情况。 汽车后市场则借着 618
购物节的东风和疫情期间累计的
大量需求实现了“报复性”消费增
长。

随着疫情防控的向好， 冰封已
久的上海车市逐渐解冻。 根据中汽
协数据，今年 5 月份，全国汽车销
量为 192.6 万辆，环比上升 59.7%，
呈现出迅速恢复的态势。可以预见，
下半年的汽车市场将热闹非凡。

利好政策加持上海车市
闻言培

“这几天来看车的人络绎不绝，特别是周末，如果您不预约就
过来的话，可能没有销售接待。“一位嘉定某宝马 4S 店的销售李女
士告诉记者。

据了解，为了促进上海车市的恢复，5 月 29 日上海市政府发布
《上海市加快经济恢复和重振行动方案》，明确提出年内新增非营业
性客车牌照额度 4 万个，并按照国家政策要求，阶段性减征部分乘
用车购置税，年内燃油车置换电动车补贴 1 万元。 随着这一系列政
策的出台落地，买车的人显著增多，冰封已久的车市也逐渐解冻。

已经连续参加沪牌拍卖 1 年多的朱先生终于在今年 5 月成功
中标，这也让她离开上新车的梦想更进了一步。

“由于前段时间小区一直是静默管理，所以只能通过线上的方
式了解心仪车型的配置和价格。 现在疫情形势好转，4S 店也都已
经复工，又赶上各种促销政策，累计优惠将近 6.9 万元，于是果断
付款下单了。 ”上海白领朱先生还告诉记者，今年下半年新增的 4
万额度，相当于 2021 年全年牌照的 30％、今年前 5 个月的 70％，平
均下来之后每月增加 6 千多块牌照， 按照朱先生的预测下半年中
标率可能提高到 10%。

除了在“源头”上让更多的消费者能够拥有购车额度外，不少
厂家以及经销商乘着政策的东风，持续加码优惠政策，降价促销热
销车型。


