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绍兴路 19 号“泡芙云书店”，

进门之前的地毯上，印着一首诗歌，

“我时常在人群中听见呼啸海风，

诗在山川河流，也在此时此刻，我们

停伫的角落……”

来到蓝白相间的书店，便会不

由得被小清新的风格所感染：如果你

有什么正在苦恼和烦心的事，你可以

来到“扭蛋机”前扭出一首诗，来解

答你当下的困惑；角落里放着一台打

字机，你可以打出自己喜欢的诗；书

店墙面上有一个长长的牛皮纸卷，你

可以写下自己想写的任何诗句，跟其

他陌生人一起接龙成长长的诗……

书店的地下空间，更是留出了

可供人休憩的长长的椅子，还可以

和墙面上“我和世界一起长久地坐

着”字样合个影，体现自己对生活

松弛感的态度。一杯咖啡、一本书、

静静地坐着，这是范立群对诗歌书

店最初的遐想。

与范立群最初对书店定位不同

的是，每天不少慕名而来的客人，都

是从时尚社交平台上看到后前来打

卡。如今很多“00后”“05后”在快

餐文化中成长起来，在他们看来，诗

歌这种很慢、很时髦、甚至很潮流。

也正是有强大的年轻粉丝基

础，范立群在开书店之初就准备了

众筹方案，但他内心非常坚定，无论

众筹结果如何，都一定要把书店开

起来。“其实，所谓的众筹，就是成

为书店会员，100 元可以获得诗集

和饮品、礼物，314 元还可以进

入申请当一天书店主理

人。”范立群介绍说，众

筹倡议一经发出，就

得到了全国范围内

近 700人的参与。

年初的想法

却遇上了疫情，这让“泡芙云”直到

八月才开始正式对外营业。有了来

自粉丝会员们的支持，这也让范立

群有了底气，更有了一种紧迫的责

任感，“我们的会员大部分不在上

海，要真正帮助会员实现一天主理

人的梦想，就需要让这个书店更长

久地运营下去。”

很多普通人充满理想主义式的

梦想，就是想开一家书店、咖啡店、花

店。如今，“泡芙云书店”之于会员而

言，这是他们在上海共同拥有的一家

书店。很多网友甚至从来没有来过上

海，就参与了这次众筹，亦如一位得

到很多粉丝赞美的评论“从此世界

上多了一个幸福的角落，一个流浪的

智者可以落脚的地方。”

从网络到现实，范立群把人们

对精神世界的需求，转化成了一种

实体表达。在网红林立的上海，又有

一群新的粉丝们，从原本不了解、到

走进他们，再到了解诗歌、诗意的生

活……这或许就是范立群最浪漫的

理想主义。

诗歌·书店·咖啡
———一个理工男的魔都浪漫主义

晨报记者 荀澄敏

说起诗歌，很多人觉得那是远方；说起书店，很多人觉得那是理想；说起咖

啡，很多人觉得那不赚钱……当诗歌、书店、咖啡集于一体时，这居然就变成了

魔都的新晋网红———“泡芙云书店”。

也许很多人都想不到， 这浪漫主义背后的推手， 居然是一个纯正的“90

后”理工男，他叫范立群，大家都称呼他“老范”。 三个月前，“泡芙云书店”正式

开张了。

这虽然是范立群第一次踏足实体行业， 但他却是一个在微博拥有 100 多

万粉丝的“诗歌博主”，网名叫“PoemsForYou”，实体书店“泡芙云”则是音译。

如今这个以诗歌为主题的书店，成了很多年轻人热衷打卡的网红地，这虽然跟

范立群的预期有点差别，但既然大家愿意来，那就是成功的第一步。

从华东理工大学械设计专业

毕业后，“90 后”的范立群并没有

马上就业，而是和同学一起卖了三

个月烧烤。伴随着初次创业的失

利，范立群选择入职一家大型电器

企业工作。

白天在企业埋头苦干，夜晚回

到家中，一个理工男的终极浪漫主

义似乎总在不安分地飘荡着。他随

手写的诗句发到朋友圈，总会引来

高赞，于是他决定开启“为你写

诗”公众号。于是，范立群白天扮

演着理工男的社会角色，夜深人静

则开始做文艺男青年忙着写诗、编

辑、推送……

“为你写诗”坚持到第二年时，

范立群决定再次创业，辞职成为全

职运营者，“虽然当时粉丝数只有

七八千，但我觉得要把一件事情做

好、做极致，就要花全部的精力。

与众多博眼球、冲击流量的博

主不一样，范立群本来就认为诗歌

是一个小众文化，吸引的是喜欢的

特定人群，“我从来没有想着一夜

爆红。但我始终认为，每一个人的

生活里都需要诗意，这也是诗歌能

够被大众接受的原因所在。”

如今从百万博主到实体店店

主的转变，又让范立群进入了一种

新的状态。“想开实体店，是很多

人的梦想，也是我的梦想。”在范

立群看来，实体店的开设并非异想

天开，而是在有粉丝基础量的情况

下的一种新尝试。

去年冬天，当范立群走进绍兴

路 19 号时，2 层 200 多平方米面

积高低错落的格局，还带有地下

室，这有意思的空间一下子吸引了

他。范立群说，“这里最早是一家西

班牙餐厅，地下室是酒窖，后来是

一个德国门窗品牌的门店，我们现

在的窗框就是他们留下来的……”

“就这里了！”就像范立群的

人生一样，几乎没有太多的犹豫，

就算面对再多不确定因素，范立群

也依然坚定了开书店的决心。如

今，范立群很喜欢坐在“泡芙云书

店”的一角，静静看着来往的客

人，他们究竟会在哪些角落里停留

驻足的时间更长，他们究竟是对哪

些诗歌更感兴趣……这些虚拟世

界不曾给予的全新视角，让他对未

来充满期待。但他也清醒地意识到

开书店可能是一件不太能赚钱的

事，但开这家书店这件事本身却是

一种精神世界的延伸。

通过商业化的模式让理想主

义能够更长久的存在，这或许就是

这个“90 后”理工男极致的

浪漫主义。

如今“泡芙云书店”的所有员

工，都是“为你写诗”的粉丝。正因为

这份喜欢、这份热爱，让很多年轻人

通过在这里工作，实现了双向奔赴。

“95 后”的碗碗是个看起来十

分婉约的山东妹子，因为喜欢“为

你写诗”，只身来到了上海，成了书

店的图书管理员，“父母可能并不

太能理解我的工作，也不太能理解

我的喜好。”碗碗之前也从没有来

过上海，年轻的她为了远方，正在最

摩登的城市里过着充满“诗意”的

生活。

在“泡芙云书店”里共有 800

多种书，碗碗作为图书管理员会对

售卖的每本诗集，写推荐语，让更多

人能够找到自己喜欢的书，或者在

这里得到推荐。不过，在现实工作

中，碗碗也要兼顾整个书店的环境

打扫，“当我们在做喜欢的事情时，

有时也要做一些不得不要做的事，

这才是真正的生活。”

像很多文艺青年一样，碗碗来

到“泡芙云书店”工作是为了喜欢，

更是为了能体现更多元的生活方

式。在泡芙云除了有图书，还有大量

和诗相关的文创，比如日历、笔、笔

记本、杯子、雨伞……一个被慢慢赋

予灵魂的书店就这样横空出世了。

事实上，“为你写诗”团队一直

都是因为兴趣而参与的小团队，因

为喜欢诗歌而成了朋友、甚至同事。

范立群在招聘员工的时候，也会着

重考量对诗歌的喜欢程度，“如果不

是因为热爱，或许很难坚持下去。”

但一直以来，“为你写诗”团队

也一直在尝试商业化的新模式。范

立群从 2019 年开始做文创，之前

四年“为你写诗”团队一直都处于

非盈利状态，但积累了来自全国各

地几千首原创诗歌，还出版了《花

和喷雾》《我和世界长久地坐着》

两 本

诗集。

从 安

安静静地做

自己想做的事

情，到如今把想做

的事情，变成更多人

长久想做的事情。范立

群用“为你写诗”的文创

产品收入在“养”书店，“目

前能养着，但今年受到疫情影

响，业务也受到不小的影响。”范

立群认为，一定要用商业化的方式

让这家书店“活下去”！

对于很多诗歌爱好者而言，虽

然他们并不专业，但生活的诗意就

在于被看见。“为你写诗”和“泡芙

云”的存在，便是让这种被看见，不

断在虚拟与现实中被放大。

理想与现实，一个理工男的终极浪漫无处不在的诗歌，是每个人的精神归宿

从粉丝到员工，只为年轻的有趣
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