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由于国家队要征战男篮世界杯预选

赛，新赛季 CBA常规赛在上周结束第九

轮比赛后，便进入了为期一个月左右的

休战期。

对于开局战绩不佳、仅 3胜 6 负的

上海大鲨鱼男篮来说，这是球队重振旗

鼓、拾遗补缺的最好机会。因此从杭州赛

区回到上海后，主教练李春江只给了球

员们两天的休整时间，全队就已经于 1

日恢复了训练。

新赛季开始前，大鲨鱼不但引进了

多名内援和外援，还从青年队提拔了几

名年轻小将，而且队中的国家队球员和

新援都到队时间不长。

相比上赛季，大鲨鱼虽然目前先发

的 5名球员中只有小外援特林布尔是新

面孔，但恰恰是球队最关键的一号位，也

就是组织后卫；球队第二阵容更是面目

全非，只剩下第二年打 CBA的李添荣一

人。

所以在整体欠缺磨合的情况下，大

鲨鱼在新赛季第一阶段的成绩也是目前

球队现状的一个真实体现。他们的场均

失误数达到了 20.6 次，排在全联盟第三

高。

第一阶段最后两场比赛，大鲨鱼之

所以能够取得两连胜，状态终于有所回

升，便是和以赛代练中渐渐找到一些默

契有关。

主帅李春江同样是开始固定了一个

他认为是相对更有实力的先发阵容，刘

铮从二号位打到了三号位小前锋；罗汉

琛从上赛季的得分后卫变成了一号位控

球后卫；一开始打控卫的特林布尔改为

二号位得分后卫后，超强的得分能力得

到充分释放，场均 24.0 分的数据也是球

队最高。

在 CBA常规赛第二阶段开始前，大

鲨鱼有一个月左右的时间来进一步磨合

阵容。

不过新问题又来了，就是球队即将

迎来两名新外援，大个子内线奥布莱恩

特和上赛季还在 NBA 效力的后卫布莱

德索。

之前美国媒体爆料称布莱德索因为

家暴被捕一事，据了解大鲨鱼方面在第

一时间和经纪人核实了相关情况，经确

认并不影响他来到 CBA联赛打球，事实

也不是传闻中报道得那么严重，就是去

警察局做个简单的问讯，并不是被捕。

据悉，俱乐部方面目前正在分秒必

争地为两位新外援办理工作签证，他们

也有望在本月 10 日之前到上海开始入

境隔离。但即使再快，要等新外援正式到

队，其实离第二阶段比赛开始最多也就

只剩下十几天的时间了。

尤其是布莱德索，绰号“血布”的他

是NBA名将，无疑将会是大鲨鱼未来进

入先发阵容中的一员，等于说大鲨鱼又

不得不再度重新来磨合阵容。至少在 12

月份第二阶段的比赛中，球队还未必能

够真正形成合力，无法充分释放出纸面

上的实力。

除了更换外援工作已经接近完成，

大鲨鱼物色新内援补强阵容一事也有了

进展。曾经为大鲨鱼打过球、上赛季在北

京男篮效力的刘晓宇已经来到队中试

训，合适的话双方将有望签约，并在明年

1月正式加盟。

刘晓宇今年夏天没有与北京首钢达

成续约协议，加盟了中国香港湾区翼龙

俱乐部，但因为签证等方面的缘故，至今

仍未代表球队出战比赛。

大鲨鱼相中这位经验丰富的老将，

也是为了弥补球队在第一阶段暴露出来

的一号位缺兵少将的问题。无论是赛季

初加盟的特林布尔，还是即将到队的布

莱德索，都属于二号位得分后卫，而不是

控球组织型的后卫；罗汉琛的特点更适

合当外线三分投手；虽然一年

级生程望樊在本赛季初登

CBA舞台就有让人眼前一

亮的感觉，但毕竟他还只

是一位 19岁的小将。

CBA暂停一个月 大鲨鱼新外援即将到队

虽得喘息，阵容仍需重新磨合
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锐歌首批车主交付顺利进行，产能稳步爬坡中

把最好的都留给用户，凯迪拉

克就是最典型的一个代表。

对于很多刚提车的锐歌车主们

而言，他们早在当初见到锐歌的第

一眼时便觉得“爱了爱了”，到了提

车之后他们更是被锐歌的惊艳颜值

喜欢到心窝里。确实如此，在外观设

计层面，锐歌是公认的同级 “颜

王”，它高度复刻了概念车的设计

元素，并融入了凯迪拉克经典钻石

切割工艺，打造出兼具豪华、科技、

动感、美学的外观造型，令任何一位

“颜控”都难以拒绝。

此外，锐歌还恪守匠心品质，不

论是造车工艺，还是质量把控，可以

说每一个环节都追求至善至美，这

也使得它比 BBA及造车新势力所

打造的同级竞品多了一份“生而惊

艳”的底气。而在智能、安全、驾控、

续航方面，锐歌同样表现出众，让用

户更有满足感。

说到服务，凯迪拉克提供的全

程贴心关怀和高品质尊崇服务是新

晋锐歌车主们体会最深的一点。在

交车前，凯迪拉克会安排上门安装

家用充电桩，作为首批大定车主充

电桩是完全免费的；凯迪拉克还会

向用户发送交付指南，实现快速精

准交付，为用户打造高效便捷且有

品质感、仪式感的交付体验；交车前

一天，凯迪拉克专属服务人员会根

据用户的不同喜好，为用户“量身

定制”一套专属服务；交车时，凯迪

拉克会精心布置交车场景，包括花

柱、鲜花、茶歇等，更有精美车模和

力力可盲盒等作为交付礼品；车内

还提前准备好电影和音乐，为用户

打造一场富有个性的沉浸式体验；

最后，与用户合影，将用户喜提爱车

的美妙瞬间定格。

当与用户签完合同后，凯迪拉

克即会在第一时间建好客户专属

群，群内有销售顾问、交付管家、金

融专员、服务管家、充电桩顾问等。

通过多对一的专属服务群，为用户

带来专属管家式服务体验。

对于已经提车的车主，他们在

体验锐歌强大产品实力的同时，也

被凯迪拉克的尊享服务感动到了；

而对于还没提到车的准车主们，凯

迪拉克为满足他们急切提车的心

理，将按照最初的约定，根据订单

顺序陆续交车，在发运开启后提升

工厂效率，严格保证品质的前提

下，按时按质地保证首批车主的交

付工作。

实际上，锐歌首批大定车主如

愿提到新车的背后，体现了凯迪拉

克一直以来所秉持的“以用户需求

为核心”的理念。从看车选车到买

车，从提车再到用车，凯迪拉克所打

造的覆盖用户用车全生命周期的服

务体系，让每一位车主都感受到了

凯迪拉克的满满诚意。

特别要说的是，凯迪拉克坚持

把凯迪拉克 IQ App 作为锐歌的

唯一下定渠道，帮助用户省去了比

价环节，以保证全国范围内的消费

者都能享受稳定统一的价格与权益

体系。

锐歌车主提车后，不仅能体验

到这款豪华纯电中大型 SUV 的超

强产品力，还能享受到充电补能、车

主权益、特色服务等一系列专属体

验，方便又省心。

在销售渠道方面，凯迪拉克坚

持创新，加速布局，走在了 BBA 等

同行前面。截至到 9月 30日，已投

入运营的凯迪拉克纯电 IQ 空间共

有 25 家，覆盖北京、上海、广州、成

都、杭州、深圳等14个城市。同时，

目前已有 56 家凯迪拉克纯电 IQ

专区开业，覆盖全国 34个城市。接

下来，将有更多地区的消费者能享

受到凯迪拉克的高品质豪华纯电用

车服务。

以专业的姿态入局，以出色的

实力竞争，如此惊艳的锐歌很难不

让人心动。相较于BBA同级竞品，

锐歌从产品力、定价到品质、服务都

要更胜一筹。总的来说，作为凯迪拉

克品牌倾力打造的拳头产品，锐歌

没有辜负消费者的期待，它身上的

豪华、智能、安全特性深入人心，同

时在服务方面也是精益求精，丰富

权益涵盖了豪华纯电用户从买车到

用车的各个环节。随着锐歌交付首

批大定用户陆续进行，相信越来越

多的消费者将有机会享受到这款豪

华纯电中大型 SUV 带来的全程豪

华奢享体验。

（于大卫）

今年 9月底，凯迪拉克纯电 LYRIQ锐歌正式发运交付，10月首批大

定车主陆续提到心仪的爱车。 从目前的交付情况来看，提车用户对整个

交付过程和对提到新车后的驾驶感受、续航、充电等方面都给出了满意

的评价，甚至评价为收获了不少小惊喜！ 这也反应出用户对凯迪拉克全

心投入新车交付准备工作的肯定。 凯迪拉克纯电 LYRIQ 锐歌不仅在产

品及配套服务方面获得用户一致好评，同时还对外释放出了锐歌产能稳

定并逐步爬坡的信息，从而给尚未提到车的准车主们吃下了“定心丸”。


