
� � � � �和偶像来场双向奔赴：

夏日的夜晚，因音乐而沸腾。这是一场粉丝与偶像的
“双向奔赴”，也是城市与活力的激情碰撞，G.E.M.邓紫
棋 2025 I AM GLORIA 世界巡回演唱会 2.0、任贤齐
《齐迹 2025 演唱会》、王力宏「最好的地方」演唱会、易
烊千玺 2025演唱会「礐嶨」……一场场演唱会轮番上
演，点燃了无数人的激情。上海银行敏锐地捕捉到了这股
“演艺经济”的热潮，联合大麦网、票星球、摩天轮等主流
票务平台，推出满额立减50元的优惠。这意味着，无论是
追忆青春的“70后”，还是为偶像呐喊的“Z世代”，都能
以更低的门槛，走进这场视听盛宴。

� �向着自由畅快出发：

作为国际大都市，上海的交通网络四通八达。上海银
行信用卡的促消费布局，也构筑起一个“空地”联动的立
体出行网络。“云端”携手东方航空、春秋航空，为商旅人
士的飞行旅途送上特惠；“路面”与滴滴出行合作，提供
最高 10元的打车满减。无论是日常通勤还是深夜赶场，
让每一次出发在享受安心与便捷的同时，都多了一份自
由和畅快。

� �把生活过成一首诗：

无论是想在武康路的老洋房里感受历史的回响，还
是希望在陆家嘴的星级酒店里枕着江景入眠，短暂的栖
居也能把生活过成一首诗。上海银行信用卡与 KLOOK
客路旅行合作，为预订酒店住宿的消费者提供最高 30 元
的满减优惠，让这份诗意更添一份惬意。

� �让快乐在时光里沸腾：

这个夏天，上海的文旅地标星光熠熠。从上海之巅中
心大厦的云端漫步，到迪士尼乐园的童话世界，再到新晋
网红“耀雪冰雪世界”的清凉体验，上海银行的优惠活动
几乎覆盖了所有热门景点。通过与都市旅游卡、KLOOK
客路等平台合作，无论是购买门票，还是挑选一份别致的
IP主题纪念品，使用上海银行卡支付都能享受满减。而最
引人瞩目的，无疑是“海上”的旅程。作为国内首艘自主
建造的大型豪华邮轮，“爱达魔都号”承载着国人的骄傲
与期待。上海银行开启“金融 +邮轮”的跨界合作，提供
信用卡、借记卡满 2000 享 96 折最高立减 200 元的船票
优惠和信用卡满 1000 港币享 96 折最高减 128 港币的
船上消费优惠，助力市民游客从黄浦江畔扬帆起航，驶向
更广阔的诗与远方。

� �将心动统统收入囊中：

购物的乐趣，在于将所有心动瞬间都变成囊中之物。
上海银行深度聚焦南京东路、陆家嘴、徐家汇等核心地标
商圈，以及青浦奥特莱斯等卖场，发动了一场规模宏大的
“商圈引力”活动。从月星环球港到真如环宇城MAX、第
一八佰伴，合作热门商圈超 30 家，覆盖了百货、餐饮、精
品乃至停车等各方面，最高满减额度达到 108元。

� �让味蕾环游全世界：

在上海，足不出“沪”便能让味蕾环游全世界。而这
场环球美食之旅的第一站，往往是最能代表城市灵魂的
“上海味道”。对于许多老上海人而言，光明邨的鲜肉月
饼、凯司令的栗子蛋糕、新雅的粤式点心，是味蕾深处的
集体记忆；对于初来乍到的游客，这些“老字号”则是品
味海派文化的必经之地。

来上海，用上海银行“上海之夏”乐刷信用卡：

为了让刷卡乐趣更精准地触达到每一位前来上海的
客户，上海银行还特别推出了“上海之夏”乐刷信用卡，
这张卡片将优惠权益与日常生活紧密相连：为上海银行
信用卡新客户备上了高达 120 元的云闪付立减优惠“见
面礼”，让初体验就充满惊喜；每周持卡人都能参与“上
海之夏 与礼同行”专属抽奖活动。
从一张小小的银行卡，到一次盛大的城市节庆，上海

银行用“金融为民”的初心，将自己深度融进上海的烟火
与繁华。这个夏天，来上海，带着上海银行信用卡，让每一
次消费都饱含着便利与温暖。

盛夏的黄浦江畔， 老字号门店飘出上海熏鱼的甜
香，邮轮甲板上传来游客的欢声，商圈橱窗里闪耀着国
际品牌的时尚光芒———这座城市正以独有的 “国际范”
与“烟火气”，编织着一张立体消费网络。

作为扎根上海的本土金融机构，上海银行以“上海
之夏”国际消费节为契机，秉承“金融为民”的初心，将金
融服务深度融入市民生活的六大核心场景，以可触摸的
城市温度，让金融活水精准浇灌城市消费沃土。
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宁波银行上海分行自 2007 年成立以来，始终深耕本地
市场，累计服务超 146 万个人客户。 在“扩大内需、提振消
费”的政策背景下，宁波银行上海分行积极发挥金融支持作
用，以个人信用消费贷款拳头产品“白领通”及信用卡业务
为核心，为沪上企事业单位在职员工提供高效、便捷的金融
服务。

为更好地满足市民消费需求，上海分行通过开展形式
多样的特色线下活动，优化消费金融体验，助力市民提升生
活品质，为上海消费市场注入新活力。

创新服务场景，激发消费活力

为进一步扩大消费金融服务覆盖面，宁波银行上
海分行探索多样化的线下活动模式，积极开展“金融服
务进万企”活动，搭建了与客户深度互动的桥梁，由银
行资深客户经理深入园区、楼宇和企业，为企业员工普
及消费金融知识，提供金融服务。今年以来，上海分行
已累计举办 600 余场线下活动，内容涵盖个人消费贷
款申请指南、信用卡优惠权益解读、金融反诈知识宣讲
等核心板块。通过情景化案例解析与互动式答疑相结
合的方式，帮助客户深入理解消费金融产品，提升风险
防范能力。

在传统节假日及重要消费节点，上海分行与优质商户
携手进驻重点园区和企业开展便民内购活动，为持卡客户
打造集消费优惠、分期付款、消费信贷于一体的综合金融服
务方案。活动现场，客户使用宁波银行借记卡或信用卡消
费可享受专属折扣；针对大额消费需求，银行同步提供中短
期消费贷款支持。这种服务模式既为合作商户导流赋能，
又有效降低了消费者的支付门槛，形成银行搭台、商户让
利、客户受益的良性循环。

特色服务出新，多元需求得解

在重点消费活动联动方面，宁波银行上海分行精
准对接 “乐品上海”“五五购物节” 等市级促消费活
动，创新推出“线下消费刷卡金”“线上消费天天减”
等特色权益，鼓励市民进行线下、线上同步消费。特别
是在民生消费领域，分行与上海公共交通卡股份有限
公司合作，推出“公交地铁 88 折”优惠活动。通过整
合银行金融让利、商户专项补贴和政府政策支持三重
资源，形成了“银行让利 + 商户补贴 + 政府支持”的
多重激励效应，让市民在衣食住行各环节都能享受实
实在在的优惠。
围绕年轻客群“品质生活与精打细算”并重的消费

特点，宁波银行推出信用卡“笔笔返现”特色权益体系。
该产品深度覆盖新茶饮、精品咖啡、城市出行等年轻人高
频消费场景，每笔消费自动生成返利金，形成“消费 - 奖
励 - 复购”的良性循环机制。这种设计让年轻群体在享
受品质生活的同时，轻松实现“精致消费，聪明省钱”的
双赢体验。

深化经验积累，赋能长效发展

在金融助力消费的过程中，宁波银行上海分行立足市
场需求，不断优化服务模式，积累了丰富的工作经验，为业
务高质量发展奠定了坚实基础。

首先，坚持“以客户为中心”的服务理念，通过定期开
展客户满意度调查，深入分析客户需求与反馈。针对不同客
群，分行动态调整产品结构和服务策略，推出个性化金融解
决方案，持续提升客户体验。同时，加强金融科技赋能，优化
线上服务渠道，提高业务办理效率，进一步增强客户黏性。
其次，深化多方协同，构建开放共赢的消费金融生态

圈。一方面，加强与政府部门的合作，积极参与消费促进活
动，争取政策支持；另一方面，携手行业协会精准对接企业
需求，为企业员工定制综合金融服务方案。联合商超、文旅、
餐饮等重点商户，通过消费满减、分期优惠等多样化营销活
动，有效激发消费潜力，实现资源共享与优势互补。
站在消费金融发展的新起点，宁波银行上海分行将持

续深化创新驱动，优化消费金融服务体系，通过强化多方协
同合作，为消费者提供更优质、高效的综合金融服务方案，
以实际行动助力上海打造具有全球影响力的消费中心城
市，为区域经济发展持续注入金融活力。

宁波银行上海分行

金融活水润消费 创新服务惠民生
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上海之夏 这个夏天来上海!

上海银行信用卡已备好““吃喝玩乐住行””全攻略


