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银行理财“止盈潮”持续涌动
超 120只产品提前锁定收益

晨报记者 刘志飞

又一批银行理财产品提前“交卷”。
5月末至 6 月初，工银理财、苏银理财、建信理财等多家机构密集发布公告，旗下多款“目标

盈”理财产品因在止盈观察期内达到预设收益率而触发提前终止。据券商中国报道，2026 年前 5
个月触发止盈条件的银行理财产品数量已超过 120 只，较 2025 年同期的 58 只实现翻倍增长。

这一数据背后，折射出低利率环境下银行理财行业正在发生的深层次变革。

止盈产品批量退场
最快 105天即“交卷”

今年 5月是止盈产品的“密集兑付期”，
单月触发提前终止的目标止盈策略产品多达
30 只，覆盖国有大行理财子公司、股份制银
行理财公司以及多家城商行、农商行。
具体来看，招银理财一款原定存续期 18

个月的产品于 5月提前终止，较原定到期日
提前了八个多月；工银理财某款“目标盈”产
品仅运作 105天便触发止盈，累计年化收益
率达 2.64%。
记者梳理发现，当前此类产品普遍采用

“业绩积累期+止盈观察期”两阶段运作机
制。业绩积累期内产品完全封闭运作，即便净
值已达标也不会提前终止，以保障策略执行
的稳定性；进入观察期后，一旦满足约定条件
便自动启动提前终止流程，将账面浮盈转化
为客户实际收益。

存款迈入“0字头”时代
理财如何突围？

止盈潮的涌现，离不开一个大背景———
无风险收益率的持续走低。

当前，银行定期存款利率已全面进入“1
字头”甚至更低区间，货币基金七日年化收益
率普遍跌破 1.5%，“余额宝”等明星货基产
品更是进入“0 字头”收益时代。在此环境
下，即便是年化 2%至 3%的理财产品，也因相
对较高的收益确定性而受到投资者青睐。
然而，单纯依赖债券票息的传统固收策

略已难以支撑理财产品的收益目标。10年期
国债收益率持续在低位震荡，信用利差不断
收窄，优质固收资产的稀缺性日益凸显。
“过去靠买债就能做出 3%以上收益的

日子已经一去不复返了，不做权益增强，很难
给客户交出满意的答卷。”某股份行理财子公
司投资经理坦言。正是在这一压力下，“固收
+”及多资产、多策略配置正成为行业的主流
转型方向。

打新与指数化投资
成增厚收益“双引擎”

在多策略增厚收益的路径中，打新策略无疑
是当前最为突出的亮点。
据统计，截至 5月 31 日，宁银理财、兴银

理财、光大理财、民生理财四家理财子公司今
年累计参与新股询价达154 次。其中，宁银理
财年内累计直投参与沪深交易所新股申购

69次，65次成功入围，已获配新股上市首日
平均涨幅高达 262%。
指数化投资则是另一条被广泛布局的路

径。据统计，截至 5月末，名称中包含“指数”
的银行理财产品已接近 200 只。以华夏理财
“天工”系列为例，该系列已覆盖人工智能、
先进制造、新能源等八大类型产品矩阵。

告别规模崇拜
行业迈入高质量发展新阶段

止盈产品的常态化与多资产策略的深
化，正在同步重塑银行理财的竞争格局。
从产品端来看，提前终止正呈现明显的

“双向分化”：一类是触发止盈的主动收官，

产品运作良好、达到预设目标后按规则提前
兑付；另一类则是因规模持续萎缩、触及清盘
线的被动清盘。
从行业端来看，今年 3月《理财公司监管

评级暂行办法》正式落地，在总分 100 分的
评价体系中，“资产管理能力”与“风险管理
能力”各占 25%权重，而管理规模指标被明
确剔除。这意味着行业正式告别“冲规模、拼
数量”的旧模式，转向“比质量、拼特色”的新
赛道。
可以预见，在利率中枢持续下移的大趋

势下，银行理财行业的转型之路仍将加速推
进。对投资者而言，理解产品策略、合理匹配
自身风险偏好，或许比追逐短期高收益更为
重要。
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随着多项监管新规的落地实施， 公募基
金迎来新的规范期。 来自东方财富 Chioce 的
统计数据显示，从 6 月 1 日开始，首批 12 家
基金公司旗下近 200 只基金， 即将完成业绩
比较基准调整。 与此同时，基金产品降费持续
推进， 再加上货币基金销售渠道管理整治的
进行，6 月份公募基金将迎来多项监管规定落
地实施。

●首批基准即将调整

根据监管相关指引，6月 1 日，近 200 只
基金将完成业绩比较基准的调整。根据中信
建投证券测算，上述基金规模近 4000 亿元。
资料显示，根据中国证监会发布的《公开

募集证券投资基金业绩比较基准指引》自 3
月 1 日起施行，易方达基金、华夏基金、海富
通基金、华商基金、睿远基金等 12 家基金公
司率先披露调整方案，将自 6月 1日起调整
业绩比较基准并对基金合同等法律文件有关
条款进行修订。
根据监管部门相关规定，基金产品要突

出基准对产品的表征作用，基准要匹配基金
合同约定的投资目标和范围，严禁风格漂移，
不得因基金经理变更等随意调整。这意味着，
基金经理不能任意追逐热门概念，接下来要
受到严格的基准约束。
据中信建投证券统计，此次 12家基金公

司共有 195只存量基金涉及业绩比较基准的
调整，类型上涵盖股票型、混合型、债券型、
FOF 和 QDII，覆盖范围全面，涉及基金规模
也较大，合计达到 3910 亿元。

具体来看，南方基金旗下调整业绩比较
基准的存量基金数量最多，共 25 只；富国基
金、易方达基金、招商基金、华夏基金旗下涉
及业绩比较基准调整的基金数量也超过 20
只。其中，易方达基金涉及基金规模合计最
大，达到 620亿元左右；兴证全球基金涉及基
金规模也超过 500亿元。从涉及基金的投资
类型来看，整体以混合型基金为主，数量占比
达到 58%。

●公募降费持续推进

至少从目前来看，降费工作一直在进行中。
日前，工银瑞信基金、华泰证券资产管理

先后发布公告，宣布下调旗下基金产品相关
费率。

数据统计显示，截至 5 月 28 日，年内已
有百余只基金陆续下调管理费率或托管费
率，产品类型覆盖 ETF、债券基金、货币基
金等。
具体来看，工银瑞信基金于 5月 28 日发

布公告称，决定自 2026年 5月 29日起，调低
工银新机遇基金的管理费率和托管费率，并
相应修改基金合同和托管协议。调整后，该基
金管理费年费率由 1.20%降至 0.60%，托管
费年费率由 0.20%降至 0.10%。
同日，华泰证券资产管理宣布，将华泰紫

金货币增利的托管费年费率由 0.05%下调至

0.04%，并修改基金合同等相关内容。
就在前一天，华泰柏瑞基金也发布公告

称，自 2026年 5月 28日起，对华泰柏瑞中证
1000ETF 的管理费率和托管费率进行调整，
年费率分别由 0.50%、0.10%调降至 0.15%、
0.05%，并对基金合同和托管协议作相应修
改，同时更新基金托管人相关信息。粗略统计
显示，5月份以来，易方达基金、永赢基金、中
信建投基金等多家机构，均宣布下调旗下产
品管理费率或托管费率。

●货基销售渠道整治

近期，多家基金公司也发布通知，旗下部
分货币市场基金暂停在部分销售机构的申购
及定投业务。
据了解，监管部门已于去年 11 月底优化

基金销售结算资金交收规则，旨在堵截此前
盛行的“周四买货基、周末躺赚收益”的套利
模式。随着今年 5月底整改期限临近，新规缓
冲期即将结束。新规落地后，代销机构必须在
周五（份额确认日）下午 4点前，就把申购资
金划给基金公司，彻底消除了资金滞留的时
间差及套利空间。
日前龙江银行在微信公众号发文称，自

5 月 23 日起暂停博时基金、财通资管、工银
瑞信基金等机构的货币市场基金申购业务。
天津农商行也于近日在官网发布公告称，自
5月 23 日起，暂停易方达基金公司旗下货币
基金份额的申购与定期定额投资业务办理。
此外，易方达基金、中邮创业基金、中欧

基金等基金公司也发布公告，决定自 5月 25
日起，暂停旗下部分货币市场基金在部分代
销机构的申购、定期定额投资业务。图片来源：视觉中国


